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GrRINO

EXPERIENCIA

Con 80 anos de historia, el grupo ha
evolucionando, crecido e incrementado
sus servicios, adaptandose a las
necesidades de la sociedad

INNOVACION

GRINO trabaja proactivamente en la
investigacion de soluciones relacionadas
con la valorizacion de los residuos

EXPANSION

GRINO cotiza en el Mercado Alternativo
Bursatil desde 2011 para financiar el
crecimiento de la compania

GARANTIA
Compromiso con la calidad de sus
servicios y el medio ambiente



GrRINO 80 anos de Historia

Negocio Tradicional

Grifio Ecologic, S.A.
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GrRINO
MEDIO AMBIENTE ENERGIAS RENOVABLES

Energia
Seleccion / Reciclaje
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Valorizacion Energética

GRINO ECOLOGIC abarca el ciclo completo de tratamiento de residuos, centrando su actividad
en los servicios medioambientales y en la generacion de energia verde




GRINO Linea de Negocio “Tratamiento”

Negocio Tradicional
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PROYECTO DE INNOVACION
Transformacion de los residuos no reciclables de
las ciudades (RSU) en energia

PIONEROS
Primera aplicacion demostrativa “full scale” de la
tecnologia de despolimerizacion catalitica

RECONOCIMIENTO
Proyecto avalado y cofinanciado por
la Comision Europea

LIFEO9 ENV/ES/000484



VALORIZACION ,

Conversion de RESIDUOS SOLIDOS
DE RESIDUOS URBANOS (RSU) y RESIDUOS
INDUSTRIALES (RI), asimilables a urbanos,
en combustible de alta calidad (CSR)

PRODUCCION
DE

. . Conversion RI Conversion RSU
VALORIZACION ENERGETICA

Hornos de fabricacion de clinker 60% 51%

Centrales termoeléctricas

Plantas de cogeneracion CSR Q CSR O
Produccion de DieselR




VALORIZACION

EL PROCESO
DE RESIDUOS

PRODUCCION
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VALORIZACION
DE RESIDUOS
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PLANTA DE PRODUCCION DE
DIESEL R

TONELADAS

29.600 CSR TRATADAS

AL ANO

45%

produccion



CARACTERISTICAS

DEL DIESEL R

Indice cetano ERLoRs]
Densidad BE2YACHLE

(L EE 2,795 ¢St

Punto de obstruccion de EErYYA¢
filtros en frio

Punto de inflamacion RSN
Contaminacion total JeZiNnl-7A1
ESEDGELEREROIGEE N 24 ¢/m3

Cumple con las especificaciones técnicas establecidas
por la Norma EN 590, que fija las propiedades fisicas que
debe tener cualquier diesel que se comercialice en la UE




GRINO

Proyecciones 2015 - 2021

Negocio Tradicional

Real
€000 2012 2013
Negocio tradicional
Ingresos
Servicios 9.422 9.647
Tratamiento 14.451  14.903

Incremento Ventas

23.873  24.550
Margen contribucion

Servicios 1.261 2.118
Tratamiento 4.259 5.027
Otros 183 550
Costes Estructura (4.430) (4.452) T
Mejora Gasolinera
Mejora ERP
EBITDA Negocio tradicional 1.273 3.243
%EBITDA/ Ingresos 5,3% 13,2%
Margen contribucién Nuevos Negocios 615 (376)
EBITDA Total 1.888 2.867
EBITDA Total 1.888 2.867
Efec. Ajustes proforma (722) (132)
Amortizaciones (2.431) (2.151)
Gastos Financieros (1.059) (282)
Resultados Extraordinarios (76) -
Benef. Antes de imp. (2.400) 302
Impuestos 474 (116)
Resultado neto (1.926) 186

2014 E

8.956
14.367

23.323

1.614
5.940
528
(4.401)

3.681
15,8%
(353)

3.328

3.328
(54)
(2.277)
(826)
89
259
78
181

% de Ingresos Tratamiento vs Servicios

Proyectado
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
9.369 9.650 10.036 10.337 10.544 10.754 10.862 39%
14.421 14.854 15.448 15.911 16.229 16.554 16.719
102% 103% 104% 103% 102%  102% 101%

23.790 24.503 25.483 26.248 26.773 27.308 27.581

1.646 1.695 1.763 1.816 1.852 1.889 1.908
6.058 6.240 6.490 6.685 6.818 6.955 7.024
539 555 577 595 607 619 625
(4.401) (4.401) (4.401) (4.401) (4.401) (4.401) (4.401) % de Margen de C. Tratamiento vs Servicios
42 42 42 42 42 42 42
124 324 324 324 324 324
3.884 4.256 4.795 5.060 5.242 5428 5522
16,3% 17,4% 18,8% 19,3% 19,6%  19,9% 20,0% 21%
3.884 4.256 4.795 5.060 5.242 5428 5.522

1. VENTAS: Han ido cayendo a lo largo de los ultimos afios, 1,804
MIl de €, estimamos que haya un incremento en las ventas entre el

2-3% los préximos afios.

2. EBITDA: El incremento en los margenes vendra via reduccion de personal por nueva implementacién de ERP y

reduccidn en el coste de los aprovisionamientos en consumos y reparaciones.



GRINO Proyecciones 2015 - 2021

Negocio Tradicional
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Explicaciéon de las principales magnitudes: [ EBITDA Negocio tradicional ----#---- % EBITDA/ Ingresos - - #-- Media del Sector

1.EBITDA/Ventas: Se prevé que se vaya incrementando desde el 16,2% hasta el 20,6% lo que supone ganar 790 pbs, en 7 afios todo esto es fruto del cambio de estrategia

empresarial que ha redoblado los esfuerzos en busca de la rentabilidad.

2.EBITDA: El incremento de los 3,68 a los 5,52 vendra via control de gastos, ha permitido a la compafiia tener EBITDA Margin superiores a la media por primera vez en los
ultimos afos.




GrRINO Cierre Auditado 2014

Enero - Diciembre

2 30 f 1,31 2,87 3,31
S ..
s 25 1 TACC
20 _ €'000 30.12.12 30.12.13 30.12.14 2012-2014
15 i Ingresos Negocio Trad 23.873 24.550 23.323 (0,8)%
r % Ingresos 5,30% 13,20% 14,20%
10 + EBITDA Negocio Trad 1.273 3.243 3.681 42,5%
C %EBITDA n.d. nd n.d.
5 4
:

2012 2013 2014

Explicacion de las principales magnitudes:
1.INGRESOS: La reduccién de las ventas totales de grupo en los Ultimos 3 afios ha sido bastante significativa, entorno al 13%. La causa principal ha sido el cambio en la estrategia
corporativa que ha redoblado los esfuerzos en busca de la rentabilidad. Se estima que la caida en los ingresos de la compaiiia han tocado suelo y que a partir de ahora se empezara a

ver un pequefio repunte durante los préximos afios con incrementos que estardn entre el 1%y el 3% indexado seguramente al incremento estimado de PIB nacional.

2.EBITDA: El incremento en los margenes operativos via control de gastos, ha permitido a la compafiia tener EBITDA Margin superiores a la media por primera vez en los ultimos afios.

El incremento de 1346 pbs.

3.INGRESOS/EBITDA: El Margen de Ebitda esta un 20% por encima de mercado.




GRINO

Cierre Auditado 2014 vs 2012

Enero - Diciembre
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EBITDA/Deuda

37,46 %

NP

51

2013

Deuda

55,84 %

24

2014

=0-EBITDA Margin

1.DFN/EBITDA: Han ido cayendo a lo
largo de los ultimos afios, desde los
12,57 (que hace inviable cualquier
financiacion bancaria) hasta los 4,24
que nos sitla en un target de roll over.

2.EBITDA: El incremento en los
margenes operativos via control de
gastos, ha permitido a la compafiia
tener EBITDA Margin superiores a la
media por primera vez en los ultimos
afos.

3.FP/DEUDA: Se ha pasado de una
situacion de subcapitalizacion (para los
estandares actuales) a una situacion
optima de masas patrimoniales. 37,46%
al 55,84%

4. GF/EBITDA 3,84 un poco por debajo
del 4,% que seria lo razonable.

5.EBITDA Margin 14% en el afio 2014
tenemos previsto aumentarlo hasta el
20,00% en 2021 con el crecimiento
vegetativo.

6.VENTAS 23,32 millones de 2014 son
el minimo que vamos a tener en el
proximo  quinquenio, se estima
incrementos acordes al IPC e incluso un
poco superiores alguin afio puntual.







